
 

สมาชิก (Tax, HR) 
4,500 + VAT 315 = 4,815 บาท 

บุคคลทั่วไป 
5,200 + VAT 364 = 5,564 บาท 

(รวมเอกสาร ชา กาแฟ อาหารว่างและอาหารกลางวัน)

กําหนดการสัมมนา อัตราค่าสัมมนา วิทยากร

1. มาตรฐานรายงานทางการเงินเก่ียวกับการส่งเสริม 

   การขายด้านสัญญาท่ีทํากับลูกค้า 

    1.1 มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับที่ 15 เร่ือง  

        รายได้จากสัญญาที่ทํากับลูกค้า (TFRS 15) 

    1.2 สินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้กับลูกค้าหรือ 

        ภาระที่ต้องปฏิบัติ 

    1.3 หลักการรับรู้รายได้ Five-Step Model ที่ใช้เป็น 

        หลักการสําคัญในการกําหนดเร่ืองการรับรู้ 

        รายได้สําหรับรายการทุกรูปแบบในทุกประเภทธุรกิจ 

         - การระบุสัญญาที่ต้องทํากับลูกค้า 

         - การระบุภาระที่กิจการต้องปฏิบัติตามสัญญา 

         - การกําหนดราคาของรายการ 

         - การปันส่วนราคาของรายการให้กับแต่ละภาระที่ 

           ต้องปฏิบัติตามสัญญาโดยอ้างอิงกับราคาขายแบบ  

           เอกเทศ 

     1.4 การรับรู้รายได้และการเปิดเผยข้อมูลเมื่อ 

         กิจการปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติแล้วเสร็จ 

2. มาตรฐานการบัญชีเก่ียวกับการส่งเสริมการขายด้าน     

    ประมาณการหน้ีสินท่ีอาจเกิดข้ึน 

     2.1 มาตรฐานการบัญชี ฉบับที่ 37 เร่ืองประมาณการ 

         หนี้สิน หนี้สินที่อาจจะเกิดข้ึน และสินทรัพย์ที่อาจจะ   

         เกิดข้ึนประมาณการหนี้สินและหนี้สินที่อาจจะเกิดข้ึน 

     2.2 การรับรู้และการประมาณการหนี้สิน 

         - ประมาณการหนี้สินจากการขายบัตรกํานัลหรือ 

           บัตรของขวัญ 

         - ประมาณการหนี้สินจากการขายสินค้าที่มีการ 

           รับประกันคุณภาพ 

         - ประมาณการหนี้สินจากการส่งเสริมการขาย 

     2.3 การรับรู้และการวัดมูลค่าหนี้สิน 

     2.4 การบัญชีสําหรับการรับรู้รายได้และค่าใช้จ่ายในการ 

         ส่งเสริมการขาย 

 3. สาระสําคัญของการส่งเสริมการขายและรูปแบบ 

หัวข้อสัมมนา

สงวนลิขสิทธิ์ 21/2245

การรับรู้รายได้และค่าใช้จ่าย 

ในการส่งเสริมการขาย

วันพฤหัสบดีที่ 24 กันยายน 2563 
(เวลา 09.00 - 16.30 น.) 

ณ โรงแรมเดอะ เวสทิน แกรนด์ สุขุมวิท       
(ถ.สุขุมวิท) รถไฟฟ้า BTS สถานีอโศก ทางออกที่ 5  
รถไฟฟ้าใต้ดิน สถานีสุขุมวิท ทางออกที่ 3 

บัญชีเกี่ยวกับ
SCAN เพื่อจองสัมมนา

www.dst.co.th 
www.dst.co.th/facebook

บริษัท ฝึกอบรมและสัมมนาธรรมนิติ จำกัด

178 อาคารธรรมนิติ ชั้น 4 ซ.เพิ่มทรัพย์ (ประชาชื่น 20) ถ.ประชาชื่น  
แขวงบางซื่อ เขตบางซื่อ กรุงเทพฯ 10800 TAX ID 010-553-300-1556

DHARMNITI SEMINAR AND TRAINING CO.,LTD.

ดร.สิงห์ชัย อรุณวุฒิพงศ์                                                                                           

ผู้สอบบัญชีรับอนุญาต 
อาจารย์พิเศษมหาวิทยาลัยชื่อดัง 
และที่ปรึกษาบริษัทเอกชน

ท่านสามารถดูรายละเอียดเพ่ิมเติมได้ท่ี www.dst.co.th 

สํารองท่ีน่ังได้ท่ี Tel 02-555-0700 กด 1, 02-587-6860-64 Fax 02-555-0710

ผู้ทำบัญชี   : บัญชี 3 ชม. อื่นๆ 3 ชม. 
ผู้สอบบัญชี : บัญชี 3 ชม. อื่นๆ 3 ชม.

http://www.dst.co.th
http://www.dst.co.th


 4. กรณีศึกษาการกลยุทธ์ทางการตลาดปัญหาและวิธีการ 

    ทางบัญชีและภาษีอากร  

       - กิจการส่งเคร่ืองออกกําลังกายไปให้ลูกค้าทดลองใช้ 

         หากลูกค้าไม่พอใจยินดีคืนเงินให้ภายใน 30 วัน  

         จะบันทึกบัญชีอย่างไร 

       - กิจการโรงแรมนําห้องพักของโรงแรมให้ลูกค้าพักฟรี  

         โดยไม่เรียกเก็บเงิน 

       - กิจการจําหน่ายกาแฟ นําเคร่ืองชงกาแฟไปให้ลูกค้า       

         ยืมใช้โดยมีเงื่อนไขว่าลูกค้าจะต้องซ้ือกาแฟใน 

         แต่ละเดือนตามจํานวนที่กําหนด  

       - การขายสินค้าโดยการกําหนดเงื่อนไขให้ลูกค้าซ้ือ  

         1 แถม 1  ทําได้หรือไม่ 

       - การจ่ายค่าสิทธิประโยชน์ในการจําหน่ายสินค้าและ 

         ค่าธรรมเนียมแรกเข้า จะต้องปฏิบัติอย่างไรบ้าง 

5. กรณีศึกษาการให้ส่วนลดแก่ลูกค้าปัญหาและวิธีการ 

   ทางบัญชีและภาษีอากร  

      - การลดราคาขายลงต้องใช้เอกสารใดในการบันทึกบัญชี 

      - การให้ส่วนลดหรือประโยชน์ใดๆเนื่องจากการส่งเสริม 

        การขาย 

      - การให้คูปองส่วนลดแก่ลูกค้า 

      - การให้ส่วนแก่ลูกค้าเพ่ือเร่งการชําระเงินให้เร็วข้ึน 

        จะต้องบันทึกบัญชีอย่างไร 

      - บริษัทขายรถยนต์นั่งนํารถยนต์นั่งไปเป็น Demo  

        ให้ลูกค้าทดลองขับ 

6. กรณีศึกษาการแถมสินค้าและบริการปัญหาและวิธีการ 

   ทางบัญชีและภาษีอากร  

      - การให้ของแถมเนื่องจากการส่งเสริมการขาย            

      - การของแจกหรือของตัวอย่าง 

      - การนําสินค้าไปส่งเสริมการขาย และแนวปฏิบัติ 

        ในการจัดทํารายงานและระบบเอกสารสนับสนุน  

        การส่งเสริมการขายเช่น ลด แลก แจก แถม  

        ของตัวอย่าง นําสินค้าไปทดลอง 

      - การนําสินค้าไปแจกตามห้างสรรพาสินค้า  

        ซุปเปอร์มาร์เก็ต ศูนย์การค้า  

      - การแจกสินค้าตัวอย่างให้กับลูกค้า ผู้แทนจําหน่าย  

      - การแจกคูปองให้ลูกค้ามาใช้แทนเงินสดในการซ้ือสินค้า 

        คร้ังต่อไปจะต้องเสียภาษีอะไรบ้าง 

      - การบันทึกบัญชีเก่ียวกับของแถมกับของแจก 

      - การให้ของแถมเป็นสินค้าชนิดและประเภทเดียวกัน 

        ได้หรือไม่ 

      - ซ้ือรถยนต์แถมตั๋วเคร่ืองบินไปเที่ยวฮ่องกง 

      - การแจกแก้วนํ้า พวงกุญแจ ปฏิทิน สมุดบันทึก หมวก  

        เส้ือยืด ฯลฯ 

7. กรณีศึกษาการโฆษณาประชาสัมพันธ์ปัญหาและวิธีการ  

   ทางบัญชีและภาษีอากร 

  - การบันทึกบัญชีเก่ียวกับเงินรางวัลจากการประกวด   

    แข่งขัน ชิงโชค   

 - การส่งสินค้าให้ลูกค้าทดลองใช้ก่อนซ้ือ  

 - การซ้ือสินค้าไปแจกให้กับลูกค้าตามนโยบาย 

   การส่งเสริมการขาย  

 - กรณีแจกของขวัญให้พนักงานให้กับลูกค้า   

 - การจ่ายค่าโฆษณาทั้ง Online และ Offline   

 - การจ่ายค่านายหน้าให้กับพนักงาน และบุคคลภายนอก 

 - การบริจาคสินค้าให้กับทางราชการ  

     - การส่งเสริมการขายที่จัดให้มีการแจกรางวัลจากการ 

       ประกวด แข่งขัน ชิงโชคหรือการจับฉลาก 

     - การจ้างเน็ตไอดอลมารีวิวสินค้า 

     - ลูกค้ามาเยี่ยมชมโรงงานนําสินค้าของกิจการแจกลูกค้า  

     - ให้ตั๋วเคร่ืองบินหรือแพคเก็ตทัวร์แก่ลูกค้าที่ซ้ือสินค้าครบ 

       ตามเป้าที่กําหนด 

8. กรณีศึกษาค่ารับรองปัญหาและวิธีการทางบัญชีและ 

   ภาษีอากร 

    - การจ่ายค่าใช้จ่ายต่าง ๆ เพ่ือเป็นการช่วยเหลือให้กับ 

      ผู้แทนจําหน่าย เช่น เงินชดเชยหรือเงินช่วยเหลือ  

      ค่าก่อสร้าง  ค่าตกแต่ง ค่าขนส่ง ค่าโทรศัพท์ 

    - ค่าใช้จ่ายในการจัดสัมมนาแนะนําผลิตภัณฑ์ใหม่หรือ 

      เสริมสร้างความรู้ ในผลิตภัณฑ์ โดยไม่ได้มีการเรียกเก็บ 

      ค่าสัมมนา ค่าเดินทาง ค่าเดินทาง ค่าที่พัก  

      ให้แก่ผู้แทนจําหน่าย  

9. กรณีศึกษา การส่งเสริมการขายตามประเพณี ปัญหาและ 

   วิธีการทางบัญชีและภาษีอากร 

    - การให้ของขวัญปีใหม่ลูกค้า  

    - ซ้ือเหล้า ไวน์ เบียร์ แจกลูกค้าช่วงปีใหม่ ภาษีซ้ือขอคืน 

      ได้หรือไม่ 

    - ของขวัญไปจับฉลากให้แก่พนักงานจาก Supplier  

    - การให้กระเช้าของขวัญปีใหม่ 

    - การให้เงิน ให้ของขวัญจัดเลี้ยงปีใหม่แก่ลูกค้า 

10. กรณีศึกษา การประมาณการหน้ีสินจากการส่งเสริม 

    การขาย ปัญหาและวิธีการทางบัญชีและภาษีอากร 

   - การประมาณการหนี้สินรับประกันสินค้า   

   - หลักเกณฑ์ เงื่อนไขการรับประกันสินค้ากิจการได้มีการ 

     รับประกันสินค้าโดยเปลี่ยนอะไหล่ให้ลูกค้า 

11. การบันทึกบัญชีเก่ียวกับการฝากขายสินค้าผ่านตัวแทน 

12. คุณธรรม จริยธรรมและจรรยาบรรณของ 

    ผู้ประกอบวิชาชีพบัญชี

ท่านสามารถดูรายละเอียดเพ่ิมเติมได้ท่ี www.dst.co.th 

สํารองท่ีน่ังได้ท่ี Tel 02-555-0700 กด 1, 02-587-6860-64 Fax 02-555-0710


