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สงวนลิขสิทธิ์ 
รหัส 21/7270Z

SCAN เพื่อจองสัมมนา

ให้ดีต่อใจและได้ผลสําเร็จในงานสําหรับ

 หัวข้อสัมมนา

กําหนดการสัมมนา

 วันอังคารที่ 23 พฤศจิกายน 2564 
(เวลา 09.00 - 16.30 น.) 

อัตราค่าสัมมนา

สมาชิก (Tax,HR) 

2,500 + VAT 175 = 2,675 บาท 
บุคคลทั่วไป 

3,000 + VAT 210 = 3,210 บาท

วิทยากร

CPD/CPA นับชั่วโมงไม่เป็นทางการได้ *เงื่อนไขตามที่สภาวิชาชีพบัญชีกำหนด
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สําหรับ หลักสูตรออนไลน์ เดือนตุลาคม - ธันวาคม 2564 ราคาตัง้แต่ 2,500 บาทขึ้นไป  
(ราคายังไม่รวม VAT / ใบเสร็จรับเงินฉบับเดียวกัน / ไม่ร่วมโปรโมช่ันอื่น)

เข้าอบรม 2 หลักสูตร เข้าอบรม 2 ท่าน ลด 500 หรือ

เข้าอบรม 3 ท่าน ลด 1,000 เข้าอบรม 3 หลักสูตร หรือ

การสื่อสารประสานงานเคล็ดลับ

นักบัญชี

การสื่อสารท่ีมีประสิทธิภาพ 

1. ความสำคัญของการสื่อสารที่สร้างสรรค์ กระบวนการในการสื่อสารและ  
   ประเภทของการสื่อสารเพื่อเสริมประสิทธิภาพในการทำงานร่วมกันของฝ่ายบัญชี  
   กับฝ่ายอื่นๆ ได้อย่างเข้าใจ 

2. ศึกษาและเข้าใจพื้นฐานความแตกต่างของแต่ละบุคคล บทบาทหน้าที่และความ    
   สำคัญในทำงานร่วมกันระหว่างฝ่ายบัญชีและฝ่ายอื่นๆ ที่เกี่ยวข้อง 

3. เทคนิคสำคัญในการสื่อสารที่เพิ่มประสิทธิภาพในการทำงานให้กับฝ่ายบัญชี  
   เพื่อลดข้อผิดพลาดในการทำงาน 

4. ช่องทางการสื่อสาร เครื่องมือและเทคโนโลยีที่จำเป็นต่อการทำงานในปัจจุบัน    
   และอนาคตที่ฝ่ายบัญชีควรทราบ 

5. กลยุทธ์การสื่อสาร 4 ทิศของนักบัญชีเพื่อให้การทำงานราบรื่นและประสิทธิภาพ 

• ผู้บังคับบัญชา 

• ผู้ใต้บังคับบัญชา 

• เพื่อนร่วมงาน 

• บุคคลภายนอก / ลูกค้า 

6. การพัฒนาบุคลิกภาพของฝ่ายบัญชี เพื่อเสริมสร้างภาพลักษณ์ที่ดีของนักบัญชี 
   ยุค 4.0 

การประสานงานท่ีสัมฤทธิ์ผล 

7.  การประสานงาน (Coordination) ระหว่างฝ่ายบัญชีและฝ่ายอื่น  
     เพื่อให้บรรลุผลตามเป้าหมายและช่วยให้การทำงานมีประสิทธิภาพ 

8.  เทคนิคการพัฒนาความฉลาดทางอารมณ์ (EQ) ของนักบัญชีเพื่อสร้าง    
    บรรยากาศที่ดีในการประสานงานร่วมกับหน่วยงานอื่นทั้งภายใน/ภายนอกองค์กร 

9.  การประสานงานและการติดตามงานแบบ “ร่วมมือ ร่วมใจ”ระหว่างฝ่ายบัญชีและ    
     ฝ่ายอื่นๆเพื่อลดข้อขัดแย้งและตรงกับความต้องการของนักบัญชี 

10. ข้อควรระวังที่นักบัญชีไม่ควรมองข้ามในการใช้จิตวิทยาเพื่อช่วยเสริมประสิทธิภาพ   
     ในการประสานงานและติดตามงานให้ได้ผล 

11. สรุปปัญหา และอุปสรรคในการประสานงานที่ทำให้งานติดขัดพร้อมแนวทางใน  
     การแก้ไขที่นักบัญชีต้องปรับเปลี่ยน 

12. คุณธรรมและจริยธรรมของผู้ประกอบวิชาชีพบัญชี

ผศ.สุรัตน์ ลีรัตนชัย

• ผู้เชี่ยวชาญการบัญชี / ระบบบัญชีสารสนเทศทางการบัญชี  

และโปรแกรมสำเร็จรูปทางการบัญชี 

• วิทยากร ที่ปรึกษา นักวิเคราะห์การบัญชีและการเงิน 
ให้กับหน่วยงานทั้งภาครัฐและเอกชน


